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ТЕМА НОМЕРА

Секрет успеха ювелирной фирмы «Карат К» 
достаточно прост – она нашла и успешно осво-
ила свою собственную нишу на российском 
рынке: сделала ставку на ассортимент, которого 
практически нет у других предприятий. С одной 
стороны, продукция компании рассчитана на 
массового покупателя, а с другой – мало кем 
из производителей выпускается. В результате 
у фирмы почти нет конкурентов, а ее товары 
пользуются стабильным спросом даже в перио-
ды экономического спада. 

«Карат К» производит объемные легковес-
ные изделия – оригинальные серьги, шары, са-
мовары, цыганские, филигрань, броши, кресты, 
иконы, кораны, знаки зодиака и др. Легкий вес 
делает цену товаров доступной широким сло-
ям российских потребителей, поэтому, как уже 
было отмечено, продукция предприятия рассчи-
тана на массового покупателя. А не выходящая 
из моды классика, которая тоже есть в ассорти-
менте фирмы, служит прекрасным дополнени-
ем ко всему перечисленному выше. Компания 
предлагает как золотые, так и пользующиеся 
все большей популярностью в последнее время 
серебряные изделия.

Еще одно несомненное преимущество 
фирмы – гибкий подход к партнерам. Это 
продуманная и выгодная для клиентов по-

литика скидок, «точное по-
падание» в запросы конеч-
ных потребителей – введе-
ние в ассортимент именно 
тех новинок, которые поль-
зуются популярностью по-
купателей, помощь в про-
движении продукции. Ми-
нимальная сумма заказа, 
который можно сделать на 
предприятии, – всего 30 тыс. 
рублей, а это приемлемо даже 
для небольших магазинов. Еще один 
очень важный момент в работе фирмы – 
учет структуры спроса того или иного города 
или области. «Карат К» всегда готов предло-
жить клиенту именно ту продукцию, которая 
будет востребована в его регионе. Имен-
но поэтому среди партнеров компании – 
оптовые и розничные предприятия всей 
России. 

Десять лет назад ювелирная фирма 
«Карат К» открыла фирменный магазин в го-
роде Шадринске Курганской области – рядом 
с производством. Все эти годы, даже в кризис-
ные времена, он успешно работает, привлекая 
своим ассортиментом и ценами широкий круг 
покупателей.

Фирма активно участвует во всех веду-
щих российских ювелирных выставках. На 
каждой из них стенд предприятия привлекает 
внимание потенциальных покупателей своими 
оригинальными качественными изделиями по 
доступным ценам. Именно поэтому после каж-
дой экспозиции «Карат К» находит новых пар-
тнеров, которые затем обязательно переходят 
в разряд постоянных клиентов. 
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