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Почему цеПи? 
«Цепи – это тот товар, который должен быть представлен 

в любом ювелирном магазине и в широком ассортимен-
те, – говорит Максим ВереМееВ, генеральный директор 
ООО «Ларец». – Как минимум 10–12 видов стандартных 
плетений, различной толщины проволоки, различной дли-
ны, для женщин, мужчин, детей… – все, что востребовано 
покупательской аудиторией». 

Цепи – это тот товар, который пользуется спросом ста-
бильно. Есть, конечно, высокие сезоны для ювелирного ри-
тейла: Новый год, 8 Марта, День святого Валентина… Для 
Дальневосточного региона – еще и лето, когда Приморье 
принимает отпускников со всей России. А, как известно, на 
отдыхе люди с удовольствием балуют себя покупками, в том 
числе ювелирными изделиями. 

Почему «АдАмАнт»?
«Мы давно искали стратегического партнера по цепям 

и браслетам, – рассказывает Максим ВереМееВ. – У нас 
свое ювелирное производство (компания «Ларец» из-
вестна в регионе как производитель и оптовый продавец 
ювелирных украшений среднего ценового сегмента), но 
самим заниматься изготовлением цепей, когда на рынке 
работают такие крупные компании, как «Адамант», не име-
ет смысла. Условия сотрудничества «Адамант» предлагает 
комфортные. Причем не только для нас как дилера, но и 
для наших клиентов – магазинов Дальневосточного реги-
она. Весь спектр сервисных услуг, который оказывает ри-
тейлу «Адамант», распространяется и на наших розничных 
партнеров. Возврат бракованного товара, ремонт, опера-
тивная досортировка… 

По широте цепного ассортимента и его востребован-
ности, думаю, у «Адаманта» сегодня нет конкурентов сре-
ди цепевязальных заводов. После резкого подорожания 
золота, хитом продаж стали пустотелые цепи (желание по-
купать украшения у людей не пропало, а возможности со-
кратились – зарплаты не могут угнаться за ростом цен). 
В сегменте же пустотелых цепей «Адамант» – номер один на 
российском рынке. Такого разнообразия плетений и столь 
высокого качества исполнения пока никто больше из про-
изводителей не предлагает. Приятно и легко работать с про-
дукцией «Адаманта» – и оптовым продавцам, и рознице. 

Помимо перспективной маркетинговой и ценовой по-
литики важным критерием выбора партнером именно за-
вода «Адамант» был личный контакт с руководством. «Мы 
мыслим одними категориями. Понимаем друг друга. Пре-
следуем одни и те же цели. Когда выбираешь партнера, 
часто определяющим фактором становятся человеческие 
качества». 

ПриглАшАем  
к сотрудничеству 

Компания «Ларец» – дилер завода «Адамант» в Дальне-
восточном федеральном округе – приглашает к сотрудни-
честву все ювелирные магазины региона. Опыт работы, 
ценовой сегмент значения не имеют. Основной критерий – 
это добросовестность в выполнении взятых на себя обяза-
тельств. 

«По «ассортиментным причинам» никому в сотрудниче-
стве не отказываем, но при любом удобном случае аргу-
ментированно доказываем преимущества работы с про-
дукцией завода «Адамант» и с компанией «Ларец» – диле-
ром «Адаманта». А очевидные преимущества, безусловно, 
есть», – отмечает Максим ВереМееВ. 

Завод «Адамант» расширяет свое присутствие в регионах. Теперь 
магазины Дальневосточного федерального округа смогут приобретать 
цепи и браслеты у регионального дилера (соглашение о партнерстве 
подписано с ювелирной компанией «Ларец», генеральный директор 
Максим ВереМееВ). 
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